
​PRESENTACIÓN DE​
​SERVICIOS DE CONSULTORÍA​

​Destinado​​a:​​empresas​​PyME​​que​​necesiten​​un​​punto​​de​​vista​​externo​​para​​mejorar​​algún​
​aspecto de su modelo de negocio.​

​Ejes de la Consultoría:​

​1-​ ​Estrategia:​ ​planificación​ ​de​ ​su​ ​crecimiento​ ​en​ ​base​ ​a​ ​objetivos.​ ​Marco​ ​estratégico,​
​valores, propósito, cultura organizacional.​

​2-​ ​Marketing​ ​y​ ​comunicación:​ ​estructura​ ​comercial,​ ​segmentos​ ​de​ ​mercado,​ ​clientes​
​objetivo, oferta comercial. Plan de comunicación y redes sociales.​

​3-​ ​Procesos​ ​internos:​ ​documentación​ ​y​ ​optimización​ ​de​ ​los​ ​principales​ ​procesos​ ​de​ ​la​
​empresa. Empoderamiento de mandos medios. Delegación efectiva. Tableros de control.​

​En​​colaboración​​con​​otros​​consultores​​asociados:​​finanzas​​-​​legal​​y​​patrimonial​​-​​inversiones​
​y comercio exterior.​

​Metodología​ ​de​ ​trabajo:​ ​programa​ ​de​ ​acompañamiento​ ​intensivo​​,​ ​estructurado​ ​en​
​reuniones​ ​semanales​​.​ ​Cada​​sesión​​tiene​​objetivos​​claros​​y​​se​​asignan​​tareas​​específicas​
​para​ ​la​ ​implementación​ ​de​ ​las​ ​estrategias​ ​definidas.​ ​Se​ ​brindará​ ​soporte​ ​continuo​ ​y​
​seguimiento para asegurar el progreso y la resolución de desafíos que surjan.​

​Al​ ​concluir​ ​el​ ​período​ ​de​ ​sesiones​ ​propuesto,​ ​se​ ​evaluará​ ​y​ ​propondrá,​ ​en​ ​caso​ ​de​
​corresponder, la continuidad para trabajar los puntos de mejora pendientes.​

​Soy un apasionado de descubrir y mejorar modelos de negocio​
​de PYMES y profesionales independientes. Me gusta sentarme al​

​lado del cliente y analizar su realidad en el negocio para ver​
​cómo mejorarlo.​

​Empecé asesorando a conocidos y allegados hasta que descubrí​
​que podía dedicarme a esto con mi propia marca. Trabajé para​

​grandes consultoras de negocio internacionales. Además soy​
​docente universitario en temas de Estrategia y Procesos. Todo el​

​camino recorrido es aprendizaje que tengo para compartir.​

​Mi método está validado con numerosos empresarios que​
​deseaban mejorar sus modelos de negocio para obtener más​

​rentabilidad, tiempo, orden.. Te ayudo!​
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